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Vorwort

Dieses Buch dient den Schülern der Fachklassen des Einzelhandels zur Vorbereitung auf 
die Zwischen- und Abschlussprüfung. Darüber hinaus kann es zur Vorbereitung auf Klas-
senarbeiten benutzt werden. Das Buch soll keine Lehrbücher ersetzen, sondern die geziel-
te Wiederholung einzelner Lerngebiete bzw. des gesamten Prüfungsstoffes erleichtern. 

Auf eine Wissensvermittlung in Form programmierter Fragen und Aufgaben wurde zu-
gunsten der gewählten Darstellung verzichtet. Diese erlaubt es, die Vielzahl der möglichen 
Prüfungsfragen aufgrund eines umfassenden Wissens zu beantworten. Die „Hinweise zur 
programmierten Prüfung“ erklären das Wesen der Abschlussprüfung in programmierter 
Form. 

Die Auswahl der Aufbereitung der Lerninhalte erfolgte unter Berücksichtigung des „Rah-
menlehrplanes für den Ausbildungsberuf Kauffrau/Kaufmann im Einzelhandel“, des „Stoff-
katalogs für die Abschlussprüfungen im Ausbildungsberuf Kauffrau/Kaufmann im Einzel-
handel der Aufgabenstelle für kaufmännische Abschluss- und Zwischenprüfungen (AkA)“ 
und der entsprechenden Lehrpläne der einzelnen Bundesländer. 

Eine optimale Prüfungsvorbereitung wird vor allem gewährleistet durch

 ● lerngerechte Aufbereitung der Stoffgebiete,

 ● einprägsame Strukturierung des Lernstoffes,

 ● Beschränkung auf das Wesentliche,

 ● Hervorhebung wichtiger Begriffe,

 ● zahlreiche Textverweise,

 ● umfangreiches Register. 

Eine gezielte Vorbereitung ist unerlässlich für ein gutes Prüfungsergebnis. Dieses Buch 
verhilft dazu.

St. Ingbert und Homburg, Frühjahr 1991 

Die Verfasser

Vorwort zur 28. Auflage

Das Buch wurde grundlegend überarbeitet und dem Prüfungskatalog für die IHK-Ab-
schlussprüfungen Kaufmann im Einzelhandel/Kauffrau im Einzelhandel 2015 angepasst.

St. Ingbert und Bruchmühlbach-Miesau, Sommer 2016 

Die Verfasser

Vorwort zur 29. Auflage

Das Buch wurde überarbeitet und der Verordnung über die Berufsausbildungen zum Ver-
käufer und zur Verkäuferin sowie zum Kaufmann im Einzelhandel und zur Kauffrau im 
Einzelhandel 2017 sowie dem Prüfungskatalog für die IHK-Abschlussprüfungen Kaufmann 
im Einzelhandel/Kauffrau im Einzelhandel 2018 angepasst.

St. Ingbert und Bruchmühlbach-Miesau, Sommer 2019 

Die Verfasser
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